Вариант 18

ТЕОРВОПРОС 1

25 Нормирование оборотных средств

· Основные нормативы оборотных средств в производственных запасах, в незавершенном производстве, в расходах будущих периодов, в запасах готовой продукции на складе.

· Эффективность использования ОбПФ.

· Пути ускорения оборачиваемости ОС.

Необхідний розмір грошових коштів, що вкладаються в міні-мальні запаси товарно-матеріальних цінностей для забезпечення безперервного процесу виробництва продукції, найліпше визначати їхнім нормуванням (розрахунком нормативів).

Відомо три методи розрахунку нормативів оборотних засобів: аналітичний, коефіцієнтний і прямого рахунку.

Аналітичний (до​слідно-статистичний) метод передбачає ретельний аналіз наявних товарно-матеріальних цінностей з подальшим коригуванням фактичних запасів та вилученням з них надлишкових.

Коефіцієнтний метод полягає в уточненні чинних на початок розрахункового періоду нормативів власних оборотних коштів згідно зі змінами в цьому періоді показників виробництва, що впливають на величину цих коштів. 

Метод прямого рахунку – це науково обґрунтований розрахунок нормативів за кожним нормованим елементом оборотних коштів (виробничим запасом, незавершеним виробництвом, витратами май-бутніх періодів, залишками готової продукції). У практиці господарювання він є основним, інші методи розрахунків використовуються здебільшого як допоміжні.

Нормування оборотних засобів полягає в розробці норм за видами товарно-матеріальних цінностей і витрат, а також заходів, що сприяють підвищенню ефективності використання оборотних коштів.

Як уже казали, оборотні кошти поділяються на ті, що нормуються і не нормуються.

До оборотних коштів, що нормуються, відносять:

· виробничі запаси;

· незавершене виробництво;

· витрати майбутніх періодів;

· готову продукцію.

Оборотні кошти, що нормуються, включають всі оборотні кошти, які знаходяться у сфері виробництва. У сфері обігу нормуються тільки ті оборотні кошти, які уречевлені в готовій продукції.

До оборотних коштів, що не нормуються, відносять:

· відвантажену продукцію;

· грошові кошти на розрахунковому рахунку та в розрахунках;

· дебіторську заборгованість.

Нормативи оборотних коштів повинні завжди задовольняти реальним потребам виробництва. При заниженні нормативів підприємство не зможе забезпечити виробництво необхідними запасами, своєчасно розрахуватися  з постачальниками, робітниками. При підвищених нормативах виникають значні наднормативні запаси, відбувається заморожування коштів, що веде до втрат. 

Нормування оборотних засобів 
у виробничих запасах

 За своїм економічним змістом виробничі запаси розподіляються на елементи, що їх відносять до оборотних засобів (сировина, матеріали, паливо), і ті, що прямують до основних засобів (запасні частини для ремонту, інструменти, інвентар та інші малоцінні предмети).

Нормування оборотних коштів починається з визначення середньодобового видатку сировини, основних матеріалів і придбаних напівфабрикатів у плановому періоді.

Виробничими запасами називаються матеріальні ресурси, що знаходяться на підприємстві, але не вступили у виробничий процес.

Потреба в запасах матеріальних ресурсів обумовлена суспільним поділом праці та виробництва, тобто розривом у часі та у просторі між виробництвом і споживанням більшості видів промислової продукції.

Норматив виробничих запасів включає.

Поточний запас – запас, який призначений для забезпечення виробництва матеріальними ресурсами між двома черговими постачаннями. Визначається як добуток середньодобового видатку на інтервал між постачаннями в днях. Поточний запас набуває максимального значення в момент чергової поставки. В міру використання він зменшується і до моменту чергової поставки повністю споживається.

Страховий запас – запас, який попереджує збої у постачанні, що можуть виникати в результаті порушення часу поставки матеріалу зі сторони постачальника. Розраховується як половина добутку середньодобового видатку матеріалу на розрив в інтервалі постачання. При укрупнених розрахунках страховий запас приймається в розмірі 50% від поточного запасу.

Транспортний запас – він використовується, якщо порушення часу постачання пов’язані з транспортними організаціями. Розраховується аналогічно страховому запасу. У транспортний запас, що звичайно не перевищує двох днів, оборотні кошти вкладаються на період з моменту оплати виставленого постачальником рахунку до прибуття вантажу на склад підприємства. 

Технологічний запас утворюється в тих випадках, коли матеріали, які надходять, не відповідають вимогам технологічного процесу і до запуску в виробництво проходять відповідну обробку.

Крім цього, у ряді випадків створюються сезонні запаси, утворення яких обумовлене або сезонним характером заготівлі ресурсів (цукрового буряка), або умовами завезення (водним шляхом).

Норматив оборотних засобів у виробничих запасах обчислюється як сума поточного, страхового, технологічного та транспортного запасу:
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де N - річний обсяг виробництва, шт.;

Д - кількість календарних днів у плановому періоді, дн.;

qн - норма витрати матеріалу на 1 виріб, кг/виріб;

Ц - ціна матеріалу, грн.;
Тп – поточний запас, дн.;

Тстрах – страховий запас, дн.;

ТТР – транспортний запас, дн.;

ТТЕХН – технологічний запас, дн.

Норма виробничого запасу при сезонних постачаннях визначається кількістю днів від дати початку нагромадження матеріальних ресурсів у пункті відправлення до дати надходження його першої партії до споживача.

Норматив оборотних засобів на незавершене 

виробництво

Виробничі запаси, що є в наявності на початку виробничого процесу, споживаються протягом всього процесу виробництва.

Норматив оборотних засобів для утворення запасів незавершеного виробництва включає всі витрати на продукцію, що виробляється – це вартість сировини, основних і допоміжних матеріалів, палива, витрати на оплату праці, витрати енергії. У результаті витрати в незавершеному виробництві складаються  з вартості незакінченої продукції, напівфабрикатів власного виробництва, а також готових товарів, не прийнятих службою технічного контролю.

Величина цього нормативу залежить від обсягу продукції, що виробляється, собівартості окремих її видів і характеру розподілу витрат протягом днів виробничого циклу. За інших однакових умов оборотні кошти в цій функціональній формі змінюються прямо пропорційно динаміці масштабів випуску та собівартості продукції. При цьому має бути враховане також співвідношення середньої собівартості незавершеного виробництва та собівартості готової про​дукції, яке заведено називати коефіцієнтом наростаючих витрат.
Коефіцієнт наростаючих витрат потребує спеціальних попередніх розрахунків. Найточніше його можна визначити через розподіл витрат за днями виробничого циклу. З цією метою за даними кошторису витрат на виробництво всі витрати розподіляють на одноразові (вартість сировини та основних матеріалів, що включаються в процес виробництва із самого його початку) і такі, що поступово зростають (решта витрат). Якщо витрати на заробітну плату та обслуговування виробництва важко розрахувати в розрізі днів виробничого циклу, то їх умовно розподіляють однаковими частинами на кожний день циклу:
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де Со – одноразові витрати на початку циклу виготовлення продукції, грн.;

Сп – поточні витрати на виготовлення продукції, грн.

Коефіцієнт наростаючих витрат характеризує частку витрат незавершеного виробництва на кінець розрахункового періоду у загальній собівартості продукції. Всі розрахунки зводяться до розподілу витрат за днями виробничого циклу, коли визначаються разові витрати, що йдуть на закупівлю сировини та матеріалів, і витрати, що залучаються у виробництво поступово. Інколи витрати на заробітну плату та обслуговування виробництва важко розподілити за днями виробничого циклу. Тоді їх поділяють на рівномірні частини по всьому виробничому циклу.

Проте за великої номенклатури продукції, що виробляється, описаний спосіб визначення коефіцієнта наростання витрат є надто трудомістким. Тому на підприємствах, що продукують матеріаломістку продукцію і через це мають велику частку одноразових витрат, коефіцієнт наростання витрат можна обчислювати за такою спрощеною формулою:
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де М – сума матеріальних витрат на виробництво одного виробу, грн.;
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 – собівартість одиниці виробу без матеріальних витрат грн.

Незавершене виробництво – продукція, виготовлення якої не закінчене на даному підприємстві (така продукція може знаходитися на різних стадіях виробничого процесу – від запуску сировини і матеріалів на першу операцію до прийняття її технічним контролем  чи включення її в товарну продукцію, видачі замовнику):
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де Nі – обсяг виробництва продукції і-го виду,  шт.;

Ci – собівартість продукції і-го виробу, грн.;

ТВЦ – тривалість виробничого циклу, дн.;

Кнз – коефіцієнт збільшення витрат;

Д – кількість робочих днів у році, дн.

Величина запасів в незавершеному виробництві залежить від чотирьох факторів: обсягу та складу продукції, що виробляється; тривалості виробничого циклу; собівартості продукції і характеру  накопичених витрат в процесі виробництва. Перші три фактори впливають на обсяг незавершеного виробництва прямопропорційно.

У загальному вигляді формула розрахунку величини запасу в незавершеному виробництві має такий вигляд:
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де N – річний обсяг виробництва, шт.;

Д – кількість календарних днів у плановому періоді, дн.;

Сп – повна собівартість даного виробу, грн.;

Кнв – коефіцієнт наростання витрат;

Тц – тривалість виробничого циклу, дн.
Норматив оборотних засобів на витрати 
майбутніх періодів

Витрати майбутніх періодів включають витрати, які  відбуваються в поточному році, а включаються в собівартість продукції рівними частками в наступні роки. До них відносять витрати на освоєння нових видів виробництв і продукції. Оскільки ці витрати носять нерівномірний характер, то і списання їх у момент здійснення не є доцільним. Це може привести до непорівнянності продукції, різким перепадам собівартості.

Норматив розраховується за рівнянням:
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де РБН – сума засобів, вкладених у витрати майбутніх періодів, на початок планового року;

Рп – витрати на даний плановий період за кошторисом;

Рв – витрати, що включаються в собівартість продукції планового періоду за кошторисом витрат на виробництво.

Норматив оборотних засобів 
в запасах готової продукції

Наявність запасів готової продукції на складі, а в зв’язку з цим і потреба в оборотному капіталі на їх підтримку, обумовлена проведенням робіт з підбору, сортуванню виробів за замовленнями, упаковці та маркуванню продукції, накопиченню продукції до розміру замовленої партії.

За можливістю на підприємстві усі ці операції обєднують. Величина запасів готової продукції на складі залежить від часу перебування продукції на складі, однодобового випуску продукції.

Найважчим у цих розрахунках є розрахунок норми наявності готової продукції на складі. Ця величина залежить від розміру серії продукції, що виробляється:
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де Нгот - норма наявності готової продукції, дн.
Ефективність використання оборотних засобів характеризується швидкістю їхнього обертання, оборотністю. Прискорення оборотності цих засобів зумовлює: по-перше, збільшення обсягу про​дукції на кожну грошову одиницю поточних витрат підприємства; по-друге, вивільнення частини засобів і завдяки цьому створення додаткових резервів для розширення виробництва.

Ступінь використання оборотних засобів характеризується системою показників.

Коефіцієнт оборотності оборотних засобів означає скільки оборотів можуть зробити оборотні засоби за певний рахунковий період часу та показує кількість продукції, що припадає на 1 грн. вартості оборотних засобів:
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де Q – річний обсяг випущеної продукції, грн.;

ОЗ – середньорічна вартість оборотних засобів.

Коефіцієнт завантаження – показник, що є зворотним щодо коефіцієнта оборотності, він показує, скільки оборотних засобів (у частках одиниці) припадає на кожну грошову одиницю реалізованої продукції:
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Період обороту оборотних засобів визначає кількість днів, на яку припадає один оборот оборотних засобів:
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де ДК – кількість календарних днів в періоді, що розглядається.

Рентабельність оборотних засобів характеризує також ефективність їх використання:
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де ПБ – балансовий прибуток;

Под – прибуток від основної діяльності підприємства.

У наслідок прискорення оборотності фінансових (грошових) засобів зменшується потреба в них, відбувається процес вивільнення цих засобів з обороту. Розрізняють абсолютне (зменшення потрібної суми засобів) та відносне (реалізація більшої кількості продукції за фіксованої суми засобів завдяки поліпшенню їхнього використання) вивільнення грошових засобів з обороту.

Абсолютне вивільнення оборотних засобів виникає у випадку, коли фактична потреба в них менша планової: 

[image: image13.wmf]1

2

ОЗ

ОЗ

Е

А

ОЗ

-

=

,

де ОЗ1, ОЗ2 – середня величина вартості оборотних засобів за два суміжні періоди, грн.

Відносне вивільнення оборотних засобів  характеризується зменшенням фактичної вартості в даному періоді порівняно з досягнутою оборотністю за плановий період:
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де Qф – обсяг випущеної продукції у фактичному періоді;

ДФ,, ДПЛ – тривалість обороту оборотних засобів відповідно у фактичному та плановому періоді.

Підприємства можуть підвищити ефективність використання оборотних засобів за рахунок таких заходів:

· зменшення строків виготовлення продукції в результаті механізації робіт, удосконалення технологічних процесів, ширшого застосування конструкцій, агрегатів та напівфабрикатів;

· зменшення виробничих запасів у результаті покращання організації матеріально-технічного постачання, зменшення віддалі їх транспортування;

· економії матеріальних ресурсів, кращого їх зберігання та обліку, суворого дотримання норм витрат матеріалів на одиницю про-дукції;

· удосконалення розрахунків замовниками та інших заходів щодо поліпшення фінансової та платіжної дисципліни;

·  упорядкування ціноутворення, застосування дійової системи економічного стимулювання.

Прискорення оборотності оборотних засобів, з одного боку, зумовлює збільшення обсягу виробленої продукції на кожну грошову одиницю поточних витрат підприємства, а з іншого – дає можливість вивільнити частину цих засобів і за їх рахунок створити додаткові резерви для розширення виробництва.

Порівнюючи показники обороту оборотних засобів за два су-міжних періоди або фактичного з плановим, можна визначити зміну оборотних засобів, спричинених прискоренням або уповільненням їх обігу.

ТЕЕОРВОПРОС 2
54
Экономическое обоснование, планирование и анализ уровня использования инвестиций на предприятии

· Инвестиции, их виды и характеристика.

· Сущность и классификация капиталовложений предприятия.

· Общие принципы и этапы планирования капиталовложений на предприятиях.

· Оценивание эффективности капитальных вложений предприятия. 

· Управление инвестиционной деятельностью предприятия.

Підприємства в ході своєї господарської діяльності накопичують ресурси (матеріально-грошові цінності), які у подальшому можуть використовуватися у власній підприємницькій діяльності або в підприємницькій діяльності (на договірних умовах) інших підприємств.

Інвестиції – це довгострокові вкладення коштів (грошових, матеріальних), інтелектуальних цінностей в державні або закордонні підприємства (підприємницьку діяльність) з метою їх розвитку, отримання прибутку або інших кінцевих результатів (соціальних, природоохоронних та ін.).

Статистика багатьох країн не включає до інвестицій тільки грошові та матеріальні вкладення, але не враховує вкладення в наукові дослідження, освіту та ін. Той, хто має капітал і вкладає його у ту або іншу комерційну справу, називається інвестором, а сам процес вкладення капіталу – інвестуванням. У будь-якій підприємницькій діяльності інвесторами можуть бути як юридичні, так і фізичні особи, тобто підприємства й окремі власники капіталу.

Розглянемо класифікацію інвестицій:
В залежності від об’єкту вкладання розрізняють реальні, фінансові, інноваційні та інтелектуальні інвестиції.
Реальні інвестиції  – це вкладання в виробничі засоби (основні та обігові). Здебільшого вони є вкладанням в матеріальні актив (будівлі та споруди, обладнання) та нематеріальні активи (патенти, ліцензії, ноу-хау).
Фінансові інвестиції – це вкладання наявного капіталу в придбання (купівлю) акцій, облігацій та інших цінних паперів, що випускаються підприємствами або державою.

Інноваційні інвестиції  – це вкладання в новації, здебільшого в нематеріальні активи, які забезпечують успішну проти водію конкурентам на ринку.

Інтелектуальні інвестиції – це вкладання в потенціал суспільства, об’єкти інтелектуальної власності, а саме авторські права, права на винахід та патенти, на промислові зразки.
В залежності від форми власності інвестиційних ресурсів розрізняють державні, приватні та іноземні інвестиції.

В залежності від періоду інвестування розрізняють короткострокові, середньострокові та довгострокові  інвестиції.

В залежності від джерел фінансування розрізняють власні кошти інвестора, запозичені та притягнуті  інвестиції.

В залежності від регіональної ознаки розрізняють зовнішні та внутрішні інвестиції.

Зовнішні інвестиції – це вкладення в підприємства іноземного капіталу. 

Внутрішні інвестиції – це вкладення капіталу (грошей) країни в підприємства цієї самої країни.

За функціональною спрямованістю розрізняють валові та чисті капіталовкладення.

Валові капіталовкладення – це загальна сума одноразових витрат капіталу на просте і розширене відтворення виробничих основних фондів та об'єктів соціальної інфраструктури.

Чисті капіталовкладення – витрати лише на розширене їх відтворення. Величину чистих капіталовкладень розраховують у такий спосіб: із загального обсягу капіталовкладень вилучаються амортизаційні відрахування, що використовуються, як відомо, на просте відтворення основних засобів та іншого майна підприємства.

Усю сукупність господарчих процесів, що відбуваються на підприємствах, можна умовно поділити на дві групи – традиційні та інноваційні.

Традиційні процеси характеризують звичайне функціонування підприємств, а інноваційні – розвиток останніх на якісно новому рівні. Протягом тривалого періоду, коли економіка функціонувала й розвивалася переважно за рахунок екстенсивних факторів (застосування постійно зростаючого обсягу суспільних ресурсів – персоналу, виробничих засобів), у виробництві домінували традиційні еволюційні процеси. Оскільки екстенсивні фактори практично себе вичерпали або стали економічно невигідними, розвиток та інтенсифікація сучасного виробництва мають базуватися переважно на нових рішеннях у галузях технології, техніки, організаційних форм і методів господарювання. Опрацювання, прийняття та реалізація таких рішень і становлять зміст інноваційних процесів.

У загальному розумінні інноваційні процеси, що мають місце в будь-якій складній виробничо-госпо​дарській системі, є сукупністю прогресивних, якісно нових змін, що безперервно виникають у часі та просторі.

Результатом інноваційних процесів є новини, а запровадження їх у господарську практику визнається за нововведення. Інноваційні процеси започатковуються певними галузями науки, а завершуються у сфері виробництва, сприяючи прогресивним змінам останнього. Первісними імпульсами запровадження новин (нововведень) на підприємствах служать не тільки суспільні потреби та результати фундаментальних наукових досліджень, а й використання зарубіжного прогресивного досвіду в галузі технології та організації виробництва, сучасних форм господарювання. За своїм характером інноваційні процеси, новини й нововведення поділяються на взаємозв'язані види (рис. 1).


Рисунок 1 – Джерела, класифікація і взаємозв’язок

                                інноваційних процесів

Організаційні нововведення охоплюють нові методи й форми організації всіх видів діяльності підприємств та інших ланок суспільного виробництва (організаційні структури управління сферами науки та виробництва, форми організації різних типів виробництва й колективної праці тощо):

економічні – методи господарського управління наукою та виробництвом через реалізацію функцій прогнозування і планування, фінансування, ціноутворення, мотивації та оплати праці, оцінки результатів діяльності;

соціальні – різні форми активізації людського чинника (професійна підготовка й підвищення кваліфікації персоналу, передовсім керівного складу всіх рівнів; стимулювання творчої діяльності; поліпшення умов і постійне підтримування високого рівня безпеки праці; охорона здоров'я людини та охорона довкілля; створення комфортних умов життя тощо);

юридичні – нові і змінені закони та різноманітні нормативно-правові документи, що визначають і регулюють усі види діяльності підприємств та організацій.

Технічні новини і нововведення проявляються у вигляді нових продуктів (виробів), технологій їхнього виготовлення, засобів виробництва (машин, устаткування, енергії, конструкційних матеріалів).

За масштабністю і силою впливу на ефективність діяльності певних ланок суспільного виробництва всі новини та нововведення можна об'єднати у дві групи – локальні (поодинокі, окремі) та глобальні (великомасштабні). Якщо локальні новини (нововведення) ведуть переважно до еволюційних перетворень у сфері діяльності підприємств і через це не справляють якогось істотного впливу на ефективність функціонування та розвитку цих підприємств, то глобальні, що здебільшого є революційними (принципово новими), кардинально підвищують організаційно-технічний рівень виробництва, а завдяки цьому забезпечують суттєві позитивні зрушення в економічних і соціальних процесах.

Між окремими видами інноваційних процесів (новин, нововведень) існує досить тісний взаємозв'язок. Технічні новини зумовлюють передовсім відповідні організаційні нововведення, а останні потребують, як правило, певних змін в економічному механізмі діяльності підприємств. Зокрема створення й розвиток гнучких автоматизованих виробництв на підприємствах різних галузей спричиняють докорінні зміни в організації технічної підготовки виробництва, методах його поточного планування та оперативного регулювання, а також забезпечують перехід до безперервного (тризмінного) режиму роботи цехів з гнучкими виробничими системами.

Широкомасштабна комп'ютеризація виробництва та інших сфер діяльності людини зумовлює появу нового виду господарювання – промислового сервісу й відповідних організаційно-економічних форм його здійснення.

Ефективні технічні, організаційні та економічні нововведення неодмінно ведуть до помітних позитивних змін у соціальних процесах на підприємствах, а постійна актуалізація нагальних завдань соціального характеру ініціює розв'язання таких за допомогою нових економічних рішень. Зрештою, усі нововведення на підприємствах, які зорієнтовано на динамічний розвиток і невпинне підвищення ефективності виробництва, мають спиратися на власні юридичні підвалини, відповідні нормативно-законодавчі акти – інакше вони не справлятимуть належного впливу на масштаби і строки досягнення соціально-економічних цілей діяльності підприємств та організацій.

Тому потрібно позитивно оцінювати активізацію законотворчих процесів в Україні, які сприяють скорішому переходу до соціально орієнтованих ринкових відносин між суб'єктами господарювання; розробку та схвалення пакета законів і механізмів їхньої практичної реалізації, що визначають і регулюють діяльність підприємств та організацій усіх галузей народного господарства.

Інвестиційні та інноваційні проекти мають три основні особливості:

· вони, як правило, на первісному етапі пов'язані з великими витратами грошових засобів, що може в довгостроковому плані позначитися на майбутній прибутковості фірми. Тому первісні грошові капіталовитрати повинні бути обґрунтовані з точки зору співвідношення «витрати-надходження»;

· протягом терміну інвестиційного проекту варто очікувати на періодичний приплив грошових засобів (за рахунок, наприклад, збільшення доходів, економії на поточних витратах грошових засобів і т.д.). При цьому часто доводиться враховувати тимчасову цінність грошей. Тимчасова цінність грошей означає, що в різні періоди гроші мають різний еквівалент вартості;
· при прийнятті рішення за принципом «погодитися чи відмовитися» велику роль відіграє податок на доходи. У будь-якому рішенні, пов'язаному з плануванням капіталовкладень, необхідно враховувати податковий фактор.

Існує декілька методів оцінки інвестиційних проектів:

· за періодом окупності;

· за обліковою нормою прибутку;

· за чистою поточною цінністю;

· за внутрішньою нормою рентабельності;

· за індексом рентабельності (чи величиною відношення «витрати-надходження»);

· метод дисконтування.

Методи оцінки за чистою поточною цінністю і внутрішньою 
нормою рентабельності мають назву методів дисконтованого потоку грошових засобів. Далі ми розглянемо кожний зі згаданих методів  окремо.

Період окупності являє собою відрізок часу, необхідний для відшкодування первісного обсягу інвестицій. Він визначається шляхом розподілу величини первісних капіталовитрат на приплив грошових засобів у результаті приросту доходів чи зниження витрат.

Правило прийняття рішень: обирається варіант з найменшим терміном окупності. Сенс цього у тому, що чим менше період окупності, тим менше ризик і більш ліквідність.
Переваги методу визначення періоду окупності при оцінці інвестиційного проекту полягають у тому, що він: 

· простий у використанні та легкий для розуміння; 

· ефективно характеризує інвестиційний ризик. 

Недоліки цього методу в тому, що він не враховує тимчасову цінність грошей.

Облікова норма прибутку.

За допомогою облікової норми прибутку шляхом співвіднесення необхідних інвестицій (чи, іноді, усереднених інвестицій) з майбутньою величиною річного чистого прибутку визначається звичайний, з точки зору бухгалтерського обліку, показник прибутковості.

Правило прийняття рішень: приймаючи рішення за допомогою методу оцінки за обліковою нормою прибутку, обирайте варіант із найбільшою нормою прибутку за проектом.

Перевагами цього методу є:

· легкість його розуміння;

· простота розрахунків і обліку фактора прибутковості;

Недоліки:

· неможливість обліку показника тимчасової цінності грошей;

· використання обліково-розрахункових показників замість даних про потоки грошових засобів.

Чиста поточна цінність  являє собою перевищення поточної цінності у вартісному еквіваленті породжених проектом майбутніх грошових коштів над сумою первісних інвестицій. Поточна цінність майбутніх надходжень установлюється шляхом використання так званої вартості капіталу (чи мінімально необхідної норми прибутку) як ставки дисконту. 

Правило прийняття рішень: якщо величина чистої поточної цінності має позитивне значення, проект варто прийняти, якщо ні – відхилити.

Перевагами методу оцінки за чистою поточною цінністю є:

· беззастережно враховується тимчасова цінність грошей;

· простота визначення самої величини чистої поточної цінності як у випадку утворення аннуітета грошових коштів, так і у випадку їхньої зміни від періоду до періоду.

Внутрішня норма рентабельності визначається як ставка відсотка, який за якої величина первісних інвестицій дорівнює величині первісної ціни майбутніх грошових коштів. 

Правило прийняття рішень: у виборі рішення, якщо внутрішня норма рентабельності перевищує вартість капіталу, проект варто прийняти; у протилежному випадку – відхилити.

Перевага методу оцінки за внутрішньою нормою рентабельності у тому, що:

· в ньому враховується тимчасова цінність грошей;

· він є більш точним і реалістичним, ніж метод оцінки за обліковою нормою прибутку.

До числа його недоліків належать:

· цей метод вимагає значного часу для проведення розрахунків, особливо при нерівномірності надходжень грошових коштів і навіть з врахуванням можливості автоматичного визначення значення внутрішньої норми рентабельності, що є в більшості моделей фінансових калькуляторів і персональних комп'ютерів;

· з його допомогою неможливо враховувати зміну обсягів інвестицій за конкуруючими проектами.

Індекс рентабельності – відношення всієї первісної ціни майбутніх грошових надходжень до величини первісних інвестицій. Цей показник служить засобом розташування проектів за рейтингом привабливості в порядку зменшення.

Правило прийняття рішень: якщо індекс рентабельності більше 1, проект варто прийняти.

Перевага оцінки за індексом рентабельності в тім, що з допомогою цього показника усі варіанти проектів зводиться до загальної основи незалежно від розміру капіталовкладень.

Метод дисконтування засобів – один з методів оцінки ефективності інвестиційних проектів, що базується на допущенні, що грошові кошти,  що одержуться у майбутньому, будуть мати меншу (більшу) вартість, чим у даний момент. 

Коефіцієнт дисконтування (мінімальний коефіцієнт окупності) має дорівнювати або фактичній величині процентної ставки за довгостроковими позиками на ринку капіталів, або ставкою відсотка, який сплачує позичальник. У випадку, коли має місце інфляція і виникає необхідність її врахування, варто зробити деяку модифікацію розрахунків. Метод дисконтування засобів не враховує розподіл у часі чистого припливу та відтоку (приходу й витрати) коштів (капіталу) протягом терміну експлуатації об'єкта інвестицій. 
Задача 1-18
Определить среднегодовую стоимость ОПФ предприятия. Проанализировать динамику ОПФ в продолжение года, коэффициенты ввода и вывода основных фондов. Известно, что ОПФ предприятия к началу года составляли 2 825 тыс. грн. Ввод и вывод основных фондов на протяжении года отображены в таблице:
	Месяц
	Основные фонды, тыс. грн.

	
	Введено
	Выведено

	 1 февраля
	 45
	

	 1 марта
	 38
	

	 1 мая
	
	 12

	 1 июня
	 18
	

	 1 августа
	
	 10

	 1 сентября
	 17
	

	 1 ноября
	 25
	


Решение 
Решение 

1 Среднегодовая стоимость ОПФ определяется по формуле 
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где Фн – стоимость ОФ на начало года, грн.;

Фвв, Фвыв – стоимость, соответственно, введенных и выведенных основных фондов, грн.;

Твв, Твыв – номер месяца ввода, вывода ОФ (принимается в обратном порядке).
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2  Проанализируем динамику ОФ.

Суммарная стоимость введенных ОФ

(Фвв= 45+38+18+17+25 = 143 тыс. грн.

Суммарная стоимость выведенных ОФ

(Фвыв = 12+10 = 22 тыс. грн.

Стоимость фондов на конец года
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Фк. г = 2825+143-22=2946 тыс. грн.

Коэффициенты ввода ОФ  
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Коэффициенты вывода ОФ   
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Вывод. Коэффициент ввода превышает коэффициент вывода, т.е. обновление ОФ ведётся более интенсивно, чем выводятся ОФ из эксплуатации.
Задача 2-18
Определить показатели оборачиваемости оборотных средств. Исходные данные: объем реализованной продукции по плану за год - 188 тыс. грн., среднегодовая сумма оборотных средств - 9 тыс. грн., фактический объем реализованной продукции - 195 тыс. грн.

Решение
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Относительная экономия (высвобождение ОС) 


[image: image24.wmf].

358

365

195000

*

)

8

,

16

47

,

17

(

365

)

(

пл

р

грн

Q

Т

Т

Э

факт

об

пл

об

об

=

-

=

-

=


Вывод: вследствие увеличения объема реализации, относительное высвобождение оборотных средств составило 358 грн.

Задача 3-18
Определить основной месячный заработок рабочего, оплачиваемого по индивидуальной сдельно-прогрессивной системе оплаты труда, если рабочему 4-го разряда установлена норма выработки в месяц 300 деталей, по 30 мин на 1 деталь. Он выполнил эту норму на 130%. Предусматривается увеличение расценок на продукцию, выработанную сверх исходной базы, при ее перевыполнении до 10% - в 1,5 раза, а свыше 10% - в 2 раза. За исходную базу принято 100%  выполнения норм выработки.  Часовая тарифная ставка 4-го разряда – 1,87 грн./ч.

Решение

Рабочий перевыполнил норму на 30%, или на 300 * 0,3 = 90 деталей. В месяц он сделал 390 деталей. Его заработок  равен: за 300 деталей 300*1,87 = 561 грн.; за перевыполнение плана на 10% - 300*0,1*1,87*1,5 = 84,15 грн.; за перевыполнение еще на 20% - 300*0,2*1,87*2 = 224,4 грн.
Общий месячный заработок = 869,55 грн.

Задача 4-18

На основании приведенных данных определить: величину прямых и косвенных затрат на производство стиральных машин; операционные затраты, отнесенные на изготовление одной стиральной машины, грн.:

Сырье, материалы и энергия технологическая 
132,0

Основная зарплата производственных рабочих
95,0

Дополнительная зарплата производственных рабочих
30,0

Отчисления в фонд социального страхования
46,25

Затраты на содержание  и эксплуатацию оборудования
76,0

Покупные изделия и полуфабрикаты
8,0

Производственные затраты 
14,60

Административные расходы
17,0

Другие производственные затраты
2,0

Расходы на сбыт 
72,5

К прямым затратам отнесем те, которые непосредственно связаны с объектом производства:
Сырье, материалы и энергия технологическая 
132,0

Основная зарплата производственных рабочих
95,0

Дополнительная зарплата производственных рабочих
30,0

Отчисления в фонд социального страхования
46,25

Покупные изделия и полуфабрикаты
8,0

Итого                                                                                   311,25 грн.
К косвенным затратам отнесем те, которые непосредственно не связаны с объектом производства:

Затраты на содержание  и эксплуатацию оборудования
76,0

Производственные затраты 
14,60

Административные расходы
17,0

Другие производственные затраты
2,0

Расходы на сбыт 
72,5

            Итого                                                                                     182,1
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